
 

	

	
	

	

	

	

 	

	

	

	

	

	

 

	

	

	

	

『売り上げをアップさせる展示会営業のコツ』 

                     を手に入れたくありませんか？ 

愛媛県よろず支援拠点	 実践セミナー	

日時 

株式会社ﾋﾟｭｱ･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ 代表取締役 

対象 

清永 健一(きよなが けんいち) 氏 
＜講師プロフィール＞ 

展示会営業®︎コンサルタント、中小企業診断士。「飛び込みなしで新規顧客がドンドン押し寄せる展示会営業術」の
著者として、展示会を活用した独自の手法により売上を３倍に増加させる専門家。 

1974 年生まれ、奈良県出身、東京都在住。神戸大学経営学部卒業後、リクルート映像、エンタテイメント系企業と

一貫して営業職に従事する。当初、まったく売れない営業マンだったが、偶然、展示会営業を行ったことをきっかけ
に開花。全社の数字の７５％をひとりで上げるなど７年連続トップとなる。メガバンク系コンサルティング会社で展示

会営業の手法に磨きをかけた後に入社した独立系コンサルティング会社では部長として「ゲーム化」メソッドを開

発。1195 社もの企業への営業強化コンサルティングを行い、自著の出版記念セミナーでは延べ 1035 名を動員。経
営者から「自社の営業を根本から考え直す目から鱗の内容だ！」と圧倒的な支持を受ける。 

現在はゲーム化メソッドを融合し展示会営業の手法を独自に進化させ、営業に悩む経営者や企業を救うべく日々

奔走している。展示会は中小企業が自社の想いや志を伝えるのに最適の場だと信じている。著書の「営業のゲー
ム化」「仕事のゲーム化」はいずれも amazon 分野別１位。 

●展示会で獲得した名刺を一枚もムダにしない発想法とは？ 

●展示会営業の重要なﾎﾟｲﾝﾄは○○る人になること！	

●展示会ﾌﾞｰｽに超重要な、３秒で相手の心を射止める技術とは？	

●驚きの力で顧客をﾌｧﾝにする展示会ﾌﾟﾚｾﾞﾝ８つのﾚﾍﾞﾙとは？	

●明日から使える！業績ｱｯﾌﾟｼﾅﾘｵを展示会営業に組み込む	

●確実に成果を上げる！展示会営業５つの鉄則とは？	

内容 

主催：愛媛県よろず支援拠点	 公益財団法人えひめ産業振興財団	
	 	 	 松山市久米窪田町３３７－１	テクノプラザ愛媛	 TEL：０８９－９６０－１１３１	

▼▼▼ こんなお悩みをお持ちではありませんか？▼▼▼ 
☑ ︎ 展示会で名刺は集まる。だが、売上にはまったくつながらない 

☑ ︎ 毎年惰性で出展しているが、出ないわけにもいかない 

☑ 正直言うと出展費用がムダになっている気がする 

☑ ︎ そもそも展示会で売上が上がるイメージがない 

☑ ここだけの話、営業担当者はシラケている 

場所 

1 年以内に展示会出展を検討中の 

展⽰会営業® ︎５つの鉄則 
確実に成果を上げる! 

社長様､出展責任者様 必見!  

amazon１位２冠

ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ･ｾｰﾙｽ部門１位	
	ｾｰﾙｽ･営業部門１位	

講師 

●展示会出展を迷っておられる経営者様・出展責任者様 

●展示会で売上増、顧客増を目指す経営者様・出展責任者様 

●初めての展示会出展で不安な経営者様・出展責任者様 

(上記の愛媛県内中小企業、小規模事業者、個人事業主の方) 

平成２９年１１月８日(水) 

<開場>13:00  <定員>10 社 

<受講料>無料 

<講座>13:30〜15:30 

<個別相談>15:40〜17:30 

<場所>テクノプラザ愛媛 

      ２階 研修室Ａ 

 

 

定員 

 このセミナーでお伝えすること 

そのお悩み 

解決します 

特典 

書籍プレゼント！ 



愛媛県よろず支援拠点	 実践セミナー		

～ １年以内の展示会出展を検討中の社長様、出展責任者様 必見! ～	

【確実に成果を上げる!展示会営業®︎５つの鉄則】	

～セミナー申込票～	

	

特典：講師の清永先生のご厚意により出席者の方に著書『展示会営業術』をプレゼントさせていただきます。	

事業者名	
	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	

	

業種	

	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 業	

（	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 ）	

↑差支えなければ、どのようなお仕事か、具体的にお書きください。	

所在地	 	

電話／FAX	 TEL	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 FAX	

メールアドレス	 	

受講者名（役職）	 																(										)	 																		(										)	

個別相談	 希望する	 	 	 	 希望しない	

先着３社様/要事前予約	 お申込み多数の場合は、ご希望に添えない場合がありますので、ご了承ください。	

相談内容	
	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

お手数ですが、下記申込票に必要事項をご記入のうえ、	

１０月３１日(火)までにＦＡＸかメールにてお申込みください。	
なお、定員(１０社)になり次第受付を締め切らせていただきます。	

 


